
FRANCHISING 



CHI SIAMO 

SIAMO DEI VISIONARI, 

INNOVATIVI E SOGNATORI
In un’era in cui la globalizzazione ha creato il monopolio da parte delle grandi
potenze multinazionali, noi di VERY FAST ORDER, abbiamo deciso di lanciare la
sfida locale, portando l’innovazione tecnologica, oltre che nei grandi centri
urbani, nei piccoli territori, che hanno un’economia ormai asfittica.

Il nostro obiettivo è quello di aiutare le piccole attività commerciali, soffocate
dalle vendite on line e dai centri commerciali, a riprendersi parte del mercato.

Ogni esercente avrà in dotazione una App. personalizzata che gli permetterà di
emergere e farsi conoscere meglio anche dalla clientela più distratta.

noi di VERY FAST ORDER, 

saremo sempre al tuo fianco! 



COSA OFFRIAMO 

Divenire Franchisee VERY FAST ORDER

significa avere a disposizione uno strumento
tecnologico potentissimo, che permetterà
con facilità, di far aderire decine di attività
commerciali e professionali che, grazie ad
una attenta pubblicità locale, creeranno un
CENTRO COMMERCIALE ON LINE, dove
tutti potranno ordinare attraverso un
marketplace digitale, moderno e
personalizzato.



DELIVERY & MORE 

Quando si parla di App per esercenti, si pensa subito 
ad una consegna presso la propria abitazione/ufficio, 
in realtà con si può fare molto di più!

Consegne a domicilio, ordinando dall’App

Asporto, con ordine fatto dall’App indicando  l’orario 
del ritiro

Ordine dall’App, mentre si è seduti al tavolo del 
ristorante/bar/gelateria…, senza cameriere

Pagamento on line direttamente dall’App



QUALI ESERCENTI POSSONO ADERIRE A

• Ristorazione (pizzerie-pub-kebabberie-gelaterie,
prodotti tipici, ecc…)

• Farmacie, Parafarmacie, Profumerie

• Negozi di alimentari

• Supermercati

• Prodotti per la casa

• Medici/Veterinari/Centri analisi

(consegne ricette/ritiro medicinali e referti)

• Agenzie turistiche

• Noleggio auto - Pratiche auto

• Chiunque voglia avere una vetrina in APP, anche solo
per pubblicizzare la propria attività in zona.

DELIVERY & MORE 



IL CORNER 
IL CORNER FRANCHISEE tipo, ha un’attività di servizi per le persone e
per le aziende.

Sfruttando le conoscenze della propria clientela, il CORNER, proporrà
ai titolari di un esercizio commerciale di aderire a

Una volta fatto sottoscrivere il contratto di adesione all’esercente di
turno, il lavoro del CORNER è terminato, in quanto sarà il Franchisor a
seguire l’esercente.

IL CORNER prenderà, dal Franchisor, il 10% mensile, di quello che
l’esercente verserà al Franchisor per i servizi resi.

Questo format è l’ideale per chi ha un’attività primaria e con
pochissimo sforzo iniziale, si può creare una buona rendita mensile.

Per chi vuole coinvolgersi maggiormente nella gestione, c’è la
possibilità di assumere dei rider, che effettueranno le consegne per gli
esercenti che hanno aderito e che non hanno la volontà di gestire dei
propri rider. Ci saranno quindi guadagni per ogni consegna.



IL CORNER ESERCENTE 

• Ci può essere il caso in cui un esercente ha interesse ad 
aderire lui stesso all’App. per la vendita dei suoi 

prodotti/servizi

• In questo caso il Franchisee, essendo anche un esercente, 
dovrà obbligatoriamente avere uno o più rider per la 

consegna dei suoi prodotti e, chiaramente, per la consegna 
dei prodotti degli esercenti che andrà a contrattualizzare.

• Il vantaggio, in questo caso, è dato dall’esempio! 

Io affiliato VERY FAST ORDER trovo talmente interessante 
questa  App, che ho aderito con la mia attività. 

Questo dà un senso di sicurezza ai vari esercenti, che 
apprezzeranno il coinvolgimento del nostro Franchisee. 



L’AGENCY
L’AGENCY FRANCHISEE è un’attività primaria ed il Franchisee deve
avere le caratteristiche di un buon venditore, organizzatore e
coordinatore.

È necessario avere un piccolo locale in strada (20 mq) con facilità di
sosta per i rider.

Dovrà promuoversi nella propria zona di competenza, per poter far
aderire all’App più esercenti possibili.

La gestione dell’App, anche in questo caso, è di competenza del
Franchisor, che riconoscerà il 10% mensile, di quanto verseranno i suoi
esercenti ma, in questo caso, avendo la gestione «totale» dei RIDER,
darà a tutti gli esercenti il servizio di delivery, guadagnando su ogni
consegna.

Con questo sistema c’è la possibilità di accreditare anche piccoli
esercenti che non avrebbero l’interesse ad avere un proprio RIDER.

Si può anche pensare di fare consegne più voluminose con la propria
auto, brandizzata con i loghi calamitati, da apporre per l’occasione.



COSA INCLUDE L’AFFILIAZIONE AGENCY 
INVESTIMENTO 2.299,00 + IVA 

1. licenza per 1 App rider localizzatrice

2. Una insegna/targa  in forex di max 3 
mq

3. Una vetrofania con l’elenco dei servizi 
erogati

4. 8.000 adesivi da 5 cm di diametro 

5. 20.000 flyer 

6. espositore in plexiglass da 30 x 20

7. 2 poster 50 x 70 per l’interno

8. 2 borsoni per il trasposto 
merci/documenti

9. 2 loghi calamitati x auto

. 10. 5 pettorine brandizzate

11. 5 cappellini

12. Presenza sul sito aziendale

13. 30 gg di campagna di
web marketing localizzata,
prima dell’apertura

14. Formazione di 6/8 ore on
line divisa in 3/4 video call

OPTIONAL

1. Forno 90 x 90 x 90 per
mantenimento cibi durante il
trasporto in auto

2. apertura negozio virtuale su
App

3. tablet + stampante termica
configurata



COSA INCLUDE L’AFFILIAZIONE AL CORNER

INVESTIMENTO € 1.399,00 + IVA 

• 8.000 adesivi da 5 cm circolari

• espositore in plexiglass da 30 x 20

• 20.000 volantini A5

• 1 poster 50 x 70

• 15 gg camp. web marketing

• Presenza sul sito 

optional:

• apertura negozio virtuale su App

• licenza per un App rider a condizioni agevolate 

•



FATTURATI MEDI 
COME INDICATO NELLE PAGINE PRECEDENTI,
QUESTA È UN ATTIVITÀ DOVE L’IMPEGNO
PUÒ ESSERE ANCHE MOLTO MARGINALE PER
CUI PARLARE DI FATTURATI MEDI E DI
BUSINESS PLAN È SEMPRE COMPLICATO,
PERCHÉ CI SONO UNA SERIE DI FATTORI CHE
POSSONO CAMBIARE ANCHE
RADICALMENTE I RISULTATI.
QUALI SONO I FATTORI CHE POSSONO INCIDERE SU UN 
RISULTATO?

Corner o Agency

La località

La location

La concorrenza

L’impegno ad accreditare gli esercenti

Avere dei rider 

…e molti altri fattori, tra cui l’impegno necessario come  
per ogni attività imprenditoriale

FATTURATI MEDI
• CORNER  € 25/28.000 ANNUI LORDI 

• AGENCY € 55/60.000 ANNUI LORDI 

MARGINALITA’
• MARGINALITA’ CORNER 75/80%*

• MARGINALITA’ AGENCY 60/65%*

*ANTE TASSE 



CONCLUSIONI 
 Aprire un’attività è sempre un piccolo salto nel vuoto.

 Aprire un’attività di delivery e take away è ancora di più un salto
nel vuoto, vista la tantissima concorrenza internazionale.

 NOI SAREMO IL VOSTRO PARACADUTE

 AFFILIARSI a VERY FAST ORDER ha quattro grandi vantaggi:

1. Essere gli unici a poter proporre i servizi anche in piccoli paesi
dove i grandi gruppi non hanno interesse ad entrare.

2. avere la libertà di scegliere quanto tempo dedicare a questa
attività.

3. Avere una casa madre alle spalle che non fa solo parole ma…
fatti, che svolgerà il 100% del lavoro con l’esercente.

4. Avere la possibilità di vendere anche i propri prodotti



ENTRA NEL NOSTRO TEAM 
NON PERDERE QUESTA OCCASIONE PER ENTRARE DA

PROTAGONISTA NEL MONDO DELLE APP

NOI DI 
TI SAREMO SEMPRE VICINO PERCHE’ IL TUO SUCCESSO

E’ IL NOSTRO SUCCESSO!

PER INFO: info@easyfranchising.eu
EASY FRANCHISING- soc. di consulenza incaricata

per lo sviluppo del network

mailto:info@easyfranchising.eu
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